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FICHA “A” POSTULACION PROGRAMA NACE - BCI

1. INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA 
Uso Exclusivo Cliente
· Giro del Negocio:

· Razón Social:

· Nombre de Fantasía:
· RUT:
· Nombre Contacto:

· Teléfono:

· Celular:

· E-Mail:

· Pagina WEB:
· Región:

· Ciudad:

· Comuna:

2. INFORMACION EQUIPO EMPRENDEDOR

Uso Exclusivo Cliente

1. Nombre Socios:
2. Rut Socios:
3. Edad Socios:
4. Profesión Actual:
5. Título Profesional:
6. Grado Académico (Egresado, Titulado):
7. Experiencia en Emprendimientos Previos:
3. INFORMACION DEL PROYECTO

        Uso Exclusivo Cliente
1. ¿Cuáles fueron los motivos que los llevaron a desarrollar este emprendimiento?

2. ¿Quiénes son las personas claves responsables de supervisar y llevar a cabo el proyecto y que experiencias tienen en el rubro?
3. ¿Cuáles son los principales productos o servicios a entregar?

4. ¿Cuáles son las características claves de este producto o servicio y en qué se diferencia de las alternativas que hoy se encuentran en el mercado?

5. ¿Cuál es su mercado objetivo?

6. ¿Cuál es su principal competencia, o quien está desarrollando algo similar a su negocio?

7. ¿Cuáles son sus principales proveedores?

8. ¿Cuántas personas trabajan actualmente en su empresa?

9. ¿Con qué infraestructura, maquinarías y/o activos cuenta su empresa actualmente?
10. ¿Cuál es el la inversión inicial del proyecto, tomando en cuenta el total de activos que se requieren, costo de desarrollar el primer producto y la comercialización?
11. ¿Cuáles serán las fuentes de financiamiento del proyecto y en qué porcentaje se distribuye cada una?
12. ¿Cuándo prevé usted que necesitará la primera ronda de financiamiento y las rondas adicionales?

13. ¿Cuáles son los riesgos de su proyecto y cómo serán manejados?

14. ¿Su proyecto ha sido incubado por alguna Incubadora ligada a alguna universidad tradicional u otro ente privado?

15. ¿Su proyecto cuenta con la adjudicación de líneas de financiamiento semilla CORFO o SERCOTEC?

16. ¿Ha tenido acceso a fuentes de financiamiento de Capitales Ángeles?
17. ¿Su negocio tiene potencial de entrar en mercados regionales o globales?

4. ANEXOS

Uso exclusivo Cliente

1. Plan de Negocios

2. Flujo de Caja
3. Detalle de Ventas (Formularios 29 SII, si corresponde )
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